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Definições e Particularidades do
Salão Parceiro e Profissional Parceiro

SALÃO PARCEIRO

• Detentor dos bens materiais 
necessários ao desempenho 
das atividades.

• Centraliza os recebimentos e 
fará o repasse.

• Realiza os pagamentos.

• Retem os tributos do 
profissional parceiro.

• Manutenção das condições 
para o trabalho do profissional 
parceiro.

PROFISSIONAL PARCEIRO

• Cabeleireiro,  Barbeiro, 
Esteticista, Manicure, 
Pedicuro, Depilador e 
Maquiador.

• Isento de responsabilidades  
gerais do salão parceiro.

• Assistentes vinculados ao 
profissional parceiro.

• Manter inscrição fiscal.

• Vínculo de parceria.



Principais Condições do Contrato
• Contrato Escrito.
• Homologado por Sindicato ou Ministério Trabalho.
• Constar o percentual devido à cada parte, por cada 

serviço prestado pelo profissional parceiro.
• Atribuição do ônus fiscal ao salão parceiro, quanto 

aos tributos e contribuições devidos pelo profissional 
parceiro.

• Condições e periodicidade de pagamentos.
• Direito do profissional parceiro quanto ao uso dos 

bens.
• Compartilhamento dos ônus quanto a manutenção e 

higiene dos bens.
• Possibilidade de rescisão unilateral do contrato. 



Situação Atual
Incidência Fiscal

• Bi-Tributação sobre a 
mesma receita.

• O valor é integralmente 
cobrado do salão.

• A parte que é repassada 
ao profissional sofre nova 
tributação, sem desconto 
do imposto pago.

• Inexistência de sistema 
que permita a tributação 
por destinação.



Operação Cartão Vermelho
• Os erários têm por prática 

solicitar informações das 
operadores de cartão de 
crédito e bancos.

• Os valores informados são 
comparados com os 
declarados.

• Não aceitação do 
argumento de divisão de 
valores, pela ausência da 
parceria.



Movimento contra a 
tributação sobre tributo

• Quando o serviço é 
cobrado do cliente, há 
incidência fiscal.

• Atualmente sobre a parte 
desse valor cobrado (que 
inclui  impostos) há nova 
tributação pelo 
profissional.

• Assim, a base fiscal do 
profissional também é o 
imposto pago pelo salão.



Justiça Fiscal

• A parceria permite que a 
renda obtida pelos 
serviços de beleza sejam 
tributados de forma justa.

• Não haverá a tributação 
em cascata ou bi-
tributação.

• Não haverá o terrorismo 
fiscal.

• Resultados para o salão e 
para o profissional



Ganhos para o Consumidor
• Simplificação de 

pagamento, já que tudo 
será recolhido em uma 
nota fiscal.

• Diminuição de preços, já 
que não haverá a 
tributação em cascata ou 
bi-tributação.

• Melhoria das condições 
físicas dos 
estabelecimentos.

• Maior profissionalização 
do setor.



Segurança Jurídica

• Atualmente a questão 
fiscal é discutida de forma 
pontual.

• 5.570 municípios, cada 
qual com uma 
interpretação.

• Empresários que podem 
perder o negócio em 
função de multas 
pesadas.

• Profissionais que não 
conseguem se formalizar



Ganhos para o Caixa Público

• Maior arrecadação, em função da menor 
informalidade.

• Garantia de recebimento, em função da 
obrigação de retenção pelo salão.

• Profissionalização do setor, com a redução de 
litígios.

• Simplificação das obrigações fiscais, já que a 
apuração será unificada.



Ganho para o Investidor

• Tranquilidade para fazer o 
investimento em salões.

• Possibilidade de 
investimento do exterior.

• Segurança Jurídica.

• Diminuição de custo fiscal, e 
maior retorno para o 
prestador e ao consumidor



Principal Alvo

• Profissionais Cabeleireiro,  Barbeiro, 
Esteticista, Manicure, Pedicuro, Depilador e 
Maquiador.

• Após terem sua profissão reconhecida (Lei 
12.592/2012) passam a ter seu modo de 
trabalho também reconhecido.

• A proposta  atende  milhões de profissionais 
em todos os municípios do Brasil.



GANHOS 
• Formalização.

• Obtenção de direitos 
previdenciários.

• Inclusão no mercado 
formal, com a possibilidade 
de declaração de renda.

• Melhora da auto estima.

• Possibilidade de 
empreender.

• Regularização de seus 
assistentes.



Todos Ganham

• Governos Ganham

• Empresários Ganham

• Consumidores Ganham

• Profissionais Ganham

• Brasil Ganha.



EM RESUMO 

• A PAUTA POSITIVA QUE O BRASIL TANTO 
PRECISA.

• TODOS APÓIAM.
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